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ladimir Putin ha piani
ambiziosi perla gran-
dezzadellaRussia. Di-

ce che la controffensiva

ucrainanon licambia. Sara.

Ma, anche se non li cambia

la resistenza
militare delne-
mico ucraino,
li cambia la
freddezza geo-
politica degli
amici asiatici.

Alvertice dell’Organizzazio-

ne per la Cooperazione di

Shangai (Sco), il Presidente

russo pensava di giocare in

casa, tra affinita autocrati-
che e comuni insofferenze
all'invadenza occidentale.

Sesiaspettavaditrovare so-

lidarieta, € rimasto deluso.

Gli altri leader asiatici,
specieidue pezzidanovan-
ta, Xi Jinping e Narendra

Modi, gli hanno riservato

un’accoglienza tiepida e

prudente. Putin esce da Sa-

marcanda rimpicciolitodal-
lastaturaregionale diXieri-
dimensionato dal laconico
avviso di Modi: non € tem-
podiguerra.Irapportisono
obiettivamente sbilanciati:
oggi la Russia ha bisogno
della Cina e dell'India ben
pit di quanto la Cina e I'In-
dia abbiano bisogno della

Russia. La disastrosa guerra

ucraina e le sanzioni euro-

pee aggravano ladipenden-

Za economico-commercia-

le di Mosca dai due grandi

dell’Asia continentale. Che
lo sanno, non si fidano
dell'avventurismo ucraino

di Putin, glielo dicono aper-

tamente, si tengono stretta
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ladimir Putin ha piani ambizio-

si per la grandezza della Rus-
sia. Dice chela controffensiva ucrai-
na non li cambia. Sara. Ma li cam-
bia la freddezza geopolitica degli
amici asiatici.-racina20

la neutralita e, probabil-
mente, alzano il prezzo del-
la loro cooperazione la zat-

tera di salvataggio dell’eco-
nomiarussa.

I Paesi membri dello Sco
sono Cina, India, Kazakh-
stan, Kirghizistan, Paki-
stan, Russia, Tagikistan, Uz-
bekistan, con Bielorussia,
Iran e Mongolia osservato-
ri. A Samarcanda era pre-

sente anche la Turchia. E
tutt’altro che un gruppo
omogeneo, attraversato dal-
la profonda faglia indo-paki-
stana e dalla rivalita geopo-
litica continentale fra Cina
e India, con la concorrenza
russo-cinese in Asia centra-
le, ma rimane quanto di pit
vicino a un blocco euroasia-
tico.Ileader presenti al ver-
tice rappresentavano circa
il 41% dellumanita con
quattro potenze, e un aspi-
rante, nucleari (Russia, Ci-
na, Pakistan, India), tutto il
potenziale economico della
Cina e dell'India e il peso
energetico-militare  della
Russia. Anche se lontano
dalla coesione diun G7, per
non parlare di Ue o Nato,
colfatto stesso di riunirsi di-
mostra che lo Sco dimostra
chel’Occidente non ha pittil
monopoliodeiformati.
Washington e Bruxelles ti-
rano un respiro di sollievo
dal buco nell’acqua di Putin
che a Samarcanda assorbe
unasommessa critica politi-
ca e, soprattutto, non incas-
sa alcuna disponibilita alla
fornitura di armi, munizio-
ni e mezzi di cui potrebbe
aver presto bisogno perrim-
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piazzare scaffali e depositi
vuoti negli arsenali che si
svuotano  rapidamente.
I’Occidente deve comincia-
re a prendere sul serio il for-
mato Sco. La regia cinese
del vertice di Samarcanda
dichiarava I'obiettivo di far-
ne trampolino per un «ordi-
ne internazionale piu giu-
sto», leggi alternativo al tra-
dizionale multilateralismo
occidentale. E un tasto di ri-
chiamo sui partecipanti per-
ché tocca anche sensibilita
anticoloniali.

Quanto il vertice di Sa-
marcanda rafforza la Cina,
che guadagna terreno sulla
Russia in Asia centrale, e ri-
lancia la statura internazio-
nale di XiJinping alla vigilia
del XX Congresso, tanto
metteanudoilimiti interna-
zionali della Russia di Pu-
tin. La visione di grandezza
russainseguitadal Presiden-
te russo ha una dimensione
slavofila ed una euroasiati-
ca. La prima richiede la re-
staurazione imperiale zari-
sta - a spese in primis dell’U-
craina. Laseconda, un ritor-
no alla supremazia in Asia
centralee unrapportodapa-
ria pari con la Cina. All'una
mette i bastoni fra le ruote
Volodymir Zelensky, alla se-
conda non fa sconti Xi Jin-
ping. Che, a Samarcanda,
hadominatolascena. —
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