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Quelli che non sanno
cosa € 1l confronto

SerenaSileoni

1 confronto & il principio metodo-

logico della democrazia. E l'arte
di governare si riduce al mettere un
punto fermo allanegoziazione, al dia-
logo e al compromesso. Se il percor-
so s'inceppa, i governi smettono di
fare quel che pretendono sia il loro
mestiere: ridurre a sintesi gli interes-
sisocialie prendere decisioninell’in-
teresse generale.
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quello che sempre piu di frequente, tuttavia,

accade nel nostro Paese. Ieri, colta 1'esca del
dialogo, il sindacato piti combattivo, la Cgil, hamo-
strato che 1'unico negoziazione a cui e disposta a
cedere & che gli sia data ragione su tutta la linea
nella demolizione, pezzo dopo pezzo, della rifor-
ma Fornero, una riforma nata proprio per mettere
insieme gliinteressi, spesso drammaticamente op-
posti, digenerazioni distanti traloro.

Mala «negoziazione» diierisulle pensionié solo
l'ultimo esempio. Sempre il «confronto» coisinda-
cati sull’abuso dei voucher ha portato quest’anno
non semplicemente a rivedere, ma ad abolire del
tutto 'impiego di questa forma contrattuale, a me-
nodicinqueannidallaloro estensione a tuttiisetto-
ri. Non mancano esempidi specifiche categorie.

Sempre ieri, lo sciopero deitaxi e stato «preventi-
vo» verso unarevisione (sibadi, revisione, nonlibe-
ralizzazione) della legislazione in materia di tra-
sporto pubbliconondilinea. Uno sciopero al condi-
zionale, per avvisare il governo che casomaidavve-
ro civolesse mettere le manie casomainel metterci
le mani avesse intenzione di toccare gli interessi di
categoria, non cisara confronto coi tassisti che non
diventi uno scontro all'ultima ragione.

Anche sul fronte delle concessioni (sia un’area
mercatale o uno stabilimento balneare), che 1'Ita-
lia deve imparare a gestire per quello che sono, tem-
poraneiutilizzi diun bene pubblico e non perpetui

usi di un bene pubblico come fosse una proprieta
privata, I'atteggiamento dei concessionari & di chi
pretende che la discussione finisca solo quando si
conquista il totale accoglimento degli interessi di
parte.

Dare completamente ragione a una fazione so-
ciale puo essere facile e comodo. Specie se € quella
che halavoce piu grossa. Ma ha due controindica-
zioni molto serie, in un sistema che vuole essere
seriamente democratico. In primo luogo, genera
unazzardo morale deleterio alivello sociale. Quan-
do, nell’aprile scorso, ilavoratori di Alitalia hanno
bocciato con pil1 del 65% 'accordo tral’azienda e i
sindacati sul tavolo di governo che avrebbe dato il
via a un piano quinquennale necessario per poter
cedere sul mercato la compagnia, hanno fatto affi-
damento sull’esperienza: alzare la voce ripaga chi
urla, e il conto viene presentato alla collettivita inte-
ra. Einfatti da quel no al referendum non e scaturi-
ta la fine dell’azienda, ma la spartizione dei suoi
guai su tutti gli italiani, con un nuovo prestito pon-
te.Inuna dimensione piu estesa, nazionale, € quel-
lo che accade con il tema delle pensioni.

Insecondo luogo, debilitala credibilita, giamol-
to compromessa, di un governo. Se un governo
dobbiamo tenercelo, sarebbe preferibile che sia il
primo aricordarsiil perché. Non sono forse in mol-
tiacredere ancora chelapoliticasial’arte della sin-
tesi. La codardia e la miopia dei governi rischia di
farricredere anche queipochi.
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