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Foglio 1

scal, a sperare nel miracolo
noncisirimette niente. Il Rosa-
tellum, riveduto e ristretto, sem-
bra aver fatto un altro passetti-
no. Inun paesenormale avrem-
mo detto: c¢’¢ l'accordo di
un’ampia maggioranza, la leg-
gelavareranno disicuro.InIta-
lia, il condizionale & d’obbligo.
A favore della approvazione -
come abbiamo provato a spie-
gare I'altro giorno suqueste co-
lonne - giocail fatto che conver-
rebbe ai tre partiti principali
dei vecchi schieramenti, cioe
Lega, ForzaItalia e Pd. Che po-
trebbero correre da soli nella
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acciamo finta di crederci.
Tanto, avrebbe detto Pa-
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parte proporzionale, e tornare
allealleanze solo in un terzo dei
collegi, quelli che la nuova leg-
ge destina al verdetto uninomi-
nale. Niente male per un ceto
politico che preferisce tenere
sempre i piedi in - almeno -
due scarpe. Gli unici che certa-
mente ci rimettono sarebbero i
cinquestelle. Chenonhannoal-
cuna intenzione di mettersi in
tandem con nessuno, e quindi
uscirebbero sconfitti - quasi
matematicamente - dalle sfide
nel maggioritario. Salvo che,
sotto sotto, anche i grillini (par-
don, dimaini), avrebberoilloro
tornaconto. Silurando I'accor-

do sul Tedescum che inizial-
mente avevano siglato, hanno
chiaramente ribadito che non
vogliono innessun modoappa-
rire, agli occhi del proprio elet-
torato, come conniventicol ne-
mico.Eccocheconlanuovaleg-
ge, che lisvantaggia e che aper-
tamente osteggeranno, posso-
no confermare il proprio mot-
to: meglio soliche maleaccom-
pagnati. E continuare a giocare
la partita che preferiscono: gri-
dareall’inciucio, e schierarsi co-
me unica forzadurae puracon-
troicomplottidellavecchia po-
litica.

>Segue apag. 50

P ero. C’é sempre un pero. Ci
sono ancora due ostacoli pri-
ma che la legge ce la faccia a su-
perare le incognite del voto se-
greto. La primariguardaicalcoli
individuali deisingoli parlamen-
tari. Come spieghiamo su que-
sto giornale, ci sono regioni in
cui il meccanismo uninominale
avvantaggia chiaramente uno
dei due - antichi e - resuscitati
poli. Tipo la Lombardia, dove &
chiaro che nella quota uninomi-
nale la Lega potrebbe fare cap-
potto. Siamo sicuri che ai depu-
tati Pd di quella popolosa regio-
ne convenga segare il ramo sul
quale potrebbero sedere per pro-
vare a tornare in parlamento, se
restasse il proporzionale puro?
Il secondo ostacolo & nel fatto
che, nolenti o volenti, sia Renzi

che Berlusconisivedrebbero co-
strettia trovare un accordo - par-
ziale, ma pur sempre un accordo
- con forze politiche - e leader -
di cui farebbero volentieri a me-
no. Certo, lalogica del pragmati-
smo suggerisce che, in un caso
come questo, sarebbe meglio tu-
rarsi il naso. Spingendo il Cava-
liere e il Segretario ad accettare
disedersiauntavolo con Salvini
e con Pisapia. Pero, il pragmati-
smo € una cosa, e il leaderismo
ne & un’altra.

Rassegnandosi a entrare nel-
lalogica compromissoriadel Ro-
satellum, sia Renziche Berlusco-
nirischierebbero dimettere are-
pentagliol’immagine diindipen-
denza e autorevolezza cui sono
molto legati - forse anche piu
dei rispettivi elettorati. Tanto

pitche prima diarrivare a bene-
dire le candidature assisterem-
mo a un teatrino estenuante,
una girandola di nomi e di pol-
trone, di defezioni e riconcilia-
zioni che non farebbe che peg-
giorare il clima gia cosi deterio-
rato che sirespira nell’opinione
pubblica. Col pericolo che, a di-
spetto dei calcoli che si possono
fare oggia tavolino, il saldo fina-
le sarebbe - in termini di consen-
so - negativo.

Quindi, avrebbe detto Bossi,
calma e gesso. Visto che la legge
non sarebbe, comunque, un toc-
casana, non ¢ il caso diappassio-
narsi troppo alla sua sorte. Cer-
to, consentirebbe ai partiti disal-
vare - per qualche mese - la fac-
cia. Manon & detto che gli salve-
rebbe la testa.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Ritaglio stampa

ad uso

esclusivo

del destinatario,

non riproducibile.

Scenario politico

045688

Codice abbonamento:



