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Economia & Societd di Lina Palmerini

Vincere piti che rappresentare

l‘) appresentanza o governance? Matteo Renzi
% hasciolto il dilemma con la suareazione net-
ta dopo il voto - e I'alta astensione - in Emilia e
Calabria. «Abbiamo vinto 2 a o». Conta vincere,
insomma, anche a prezzo di una minore rappre-

sentativita.
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Vincere piu che rappresentare: la strada a rischio di Matteo Renzi

Economia & Societa

di Lina Palmerini

«I’affluenza & un problema seconda-
.4 rio, abbiamo vinto» - Renzi spazza
viad’un colpounagrande tradizione disini-
stra: 'analisi del voto. Un rito che seguiva
ogni elezione non solo in caso di sconfitta
ma anche se non si era riusciti a mobilitare
labase del partito, imilitanti, quelli che han-
nosorrettoilmodello Pcifino al Pd di Bersa-
ni.Einveceil segretario miraad altro: «Fino-
ra ci siamo presi § Regioni». L'obiettivo di
Renzielaconquistadel governo, il resto vie-
ne dopo. E la stessa logica dell' Ttalicum: ga-
rantireun vincitore anche a costo diunami-
nore rappresentativita del sistema. Ed ¢ una
reazione che determina un altro strappo nel-

la storia di sinistra, da quellidea del voto
identitario, dei blocchi sociali di riferimen-
to con cui il partito deve riunirsi al momen-
to delle urne. Renzi fa calcoli pil1 pratici - o
cinici-e misurale sfide elettorali divoltain
voltasullabase di elettoratimobilie dell’av-
versario che ha difronte. E questavoltal’av-
versario non era forte e non c’era il rischio
diunasconfitta.
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Iscritti Cgil
Tante sono le tessere Cgil in Emilia nel 2013
le pill numerose a Bologna, Modena e Reggio Emilia
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A meta strada c’¢ il neo Governatore Bo-
naccini che viene dalla tradizione comuni-
sta - poi convertito al renzismo - e quindi
tenta unavia di mezzo: & una vittoria ma de-
bole. E in effetti una vittoria debole determi-
na una strada in salita nella governance so-
prattutto se cresce la sfiducia verso la classe
politica. Questa sembra la ragione principa-
le dell’astensionismo emiliano dopo gliscan-
dali giudiziari. Ma, accanto, sembra pesare
anche lo strappo con la "ditta" bersaniana e
soprattutto con la Cgil. Una tesi ancora non
corroborata da analisi puntuali, avverte Da-
rio Tuorto dell'Istituto Cattaneo, che consi-
derail parallelismo tra Cgil e scarsa parteci-
pazione soloun’ipotesi. «E tutto dadimostra-
re perchéilnonvotoha colpito tutti, il Pd ma
specialmente Grillo. Potrebbe essere stata
una causa tra altre, troppo presto per dirlo».

Qualche azzardo si pud tentare prenden-
do il dato dei flussi di voto nelle province
emiliane e incrociandolo con il peso degli
iscritti Cgil. In effetti, lanovita di queste ele-
zioni € che quei territori dove si votava di
pitt (Bologna, Modena, Reggio Emilia) siso-
no allineati con le province dove piu alto
era I'astensionismo. Ma sono numeri che

non danno un’equazione perfetta: pitt Cgil,
pill non-voto. Il parallelismo funziona a
Reggio Emilia che & la terza provincia per
numero diiscritti alla Cgil (18mila tessere)
e dove piu alto ¢ stato l'incremento
dell’astensione (+37%).

Non e cosievidente altrove: a Bolognac’e
la piu alta concentrazione di tessere Cgil -
172mila-mal’astensionismo € cresciuto me-
no (30%) mentre a Fori-Cesena che ha "so-
lo" 67mila iscritti il non voto & aumentato
del 35 per cento. Si avvicina al caso Reggio-
Emilial’areadiModena: secondaper tessere
Cgil, 130mila, quasi il 33% 'aumento di non-
votanti e -54% di consensiper il Pd.

In sostanza i numeri suggeriscono piit
strade, non una a senso unico. Basta guarda-
re il dato della sinistra (Sel e lista Tsipras)
che perde meno del Pd ma perde. Eppure sfi-
la in piazza con la Cgil ed & vicina al leader
Fiom ma ha ceduto pit1 del 139 dei consensi
rispetto alle regionali 2010 e il 10% sul voto
europeo. Dunque un’equazione cristallina
non c’¢. L'unica sono le urne vuote contro
unaclasse politica che gli emilianinon consi-
derano all’altezza della governance.
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